Wir suchen zum weiteren Ausbau unserer Kundenbeziehungen im
Objektgeschaft zum nachstmadglichen Zeitpunkt einen Vertriebs-
AuBendienstmitarbeiter:in flir unseren Verkaufsbezirk Berlin

Deine Aufgaben:

« Du bist verantwortlich fir das Erreichen der Umsatzziele im Vertriebsgebiet

« Du baust unsere bestehenden Kundenbeziehungen zu Planern, Architekten aus und entwickelst

neue Kontakte
« Du unterstitzt Kunden in allen Fragen unserer Produktpalette
« Du beobachtest und analysieren die Marktentwicklungen und richten Ihre Aktionen in
Absprache mit der Vertriebsleitung entsprechend aus.

Unsere Anforderung an Dich:
Du verfugst Uber mehrjahrige erfolgreiche Vertriebserfahrung, die Du idealerweise im baunahen
Geschaft oder der Bodenbelagsbranche gesammelt hast. Bestehende Kontakte zu Architekten,
Generalunternehmern und anderen Entscheidern sind von Vorteil. Als engagierter und
Zielorientierter Vertriebsprofi zeichnest Du dich durch Uberzeugungskraft, Kontaktfahigkeit sowie
eine hohe Kunden- und Serviceorientierung aus. Du besitzt Verhandlungsgeschick, findest
kundenorientierte Losungen und kannst langfristige Geschéaftsbeziehungen aufbauen. Du
organisierst deine Aktivitaten vom Home-Office aus.
Unser Angebot: Du arbeitest in einem renommierten Unternehmen mit einer innovativen
Produktpalette. Es erwartet Dich eine abwechslungsreiche und interessante Vertriebsaufgabe mit
einem hohen MaB an Eigenverantwortung und Gestaltungsfreiraum. Umfangreiche Einarbeitung,
eine attraktive Vergutung mit einer erfolgsabhangigen Komponente sowie weitere attraktive
Sozialleistungen und ein Firmenwagen der Mittelklasse — auch zur privaten Nutzung - runden unser
Angebot ab.

Wenn Du eine neue Herausforderung in einem Traditionsunternehmen suchst, dann sende uns bitte
dein Bewerbungsunterlagen als PDF per Mail unter Angabe einer Gehaltsvorstellung und
Verfugbarkeit an: personal@anker-dueren.de

Uber uns: ANKER ist seit 1854 ein mittelstandisches Familienunternehmen und gehért zu den
Marktfihrern im Bereich textiler Bodenbelage. Mit ca. 220 Mitarbeitern sind wir der Spezialist fur
die Planung und Gestaltung von textilen Bodenbelagen in den Marktsegmenten Aviation, Office,
Hotel, Public und Retail im In- und Ausland. Wir haben eine vollstufige Produktion und fihren von
der Garnherstellung bis zur Riickenbeschichtung des Teppichbodens alle wesentlichen
Fertigungsschritte in unseren Betrieben aus. Der Vertrieb, die Verwaltung und die Fertigung
arbeiten mit modernen IT-Systemen wie ERP-texware, SAP-Fi/Co und VEDA horizon.



We are seeking a Sales Field Representative for our contract business to fill
a position in Berlin sales territory at the earliest possible date.

Your Responsibilities: You will be responsible for achieving sales targets in your territory.
You will expand our existing customer relationships with planners and architects while
developing new contacts. You will support customers with all questions regarding our
product range. You will monitor and analyze market developments and align your actions
accordingly in coordination with the sales management.

Our Requirements: You possess several years of successful sales experience, ideally
gained in the construction-related business or flooring industry. Existing contacts with
architects, general contractors, and other decision-makers are an advantage. As a
committed and goal-oriented sales professional, you are characterized by persuasiveness,
interpersonal skills, and a strong customer and service orientation. You possess
negotiation skills, find customer-focused solutions, and can build long-term business
relationships. You organize your activities from your home office.

Our offer: You will work for a renowned company with an innovative product range. An
exciting and varied sales role awaits you with a high degree of autonomy and creative
freedom. Comprehensive onboarding, attractive compensation with a performance-based
component, as well as additional attractive benefits and a mid-size company car for both
business and private use round out our offer.

If you are looking for a new challenge at an established company, please send your
application documents as a PDF via email, including your salary expectations and
availability to: personal@anker-dueren.de

About Us:

ANKER has been a mid-sized family-owned company since 1854 and is among the market leaders
in textile floor coverings. With approximately 220 employees, we are specialists in the planning
and design of textile floor coverings in the market segments of Aviation, Office, Hotel, Public, and
Retail, both domestically and internationally. We operate a fully integrated production facility and
carry out all essential manufacturing steps in our operations, from yarn production to carpet
backing coating. Our sales, administration, and manufacturing departments work with modern IT
systems such as ERP-texware, SAP-FI/CO, and VEDA horizon.
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